Verhandler

Im Buch
,»Verhandlungs-
meister”  lieB
der Autor Dr.
Stefan  Amin
Talab die Er-
fahrungen aus Tausenden
Verhandlungen einflieen.
Er weist auf typische Fallen

hin und sieht das Buch als
Ratgeber mit Tipps und
Tricks fiir erfolgreiches
Verhandeln. Talab ist Ex-
perte fiir Verhandlungen im
Wirtschaftsleben. ,Die
Mirkte werden immer en-
ger, der Wettbewerb immer
hirter”, sagt Talab. ,Die
Wirtschaft wird immer mehr
abhingig von tragfihigen
und nutzbringenden Ver-
handlungsergebnissen, und
zwar fiir beide Seiten.*

,»Die meisten Verhand-
lungen scheitern am Faktor
Mensch®, betont Stefan
Amin Talab. Diesen ,,Unsi-
cherheitsfaktor mochte er
mit seinem Buch stabiler
machen. Der Autor prisen-
tiert  erfolgversprechende
Verhandlungsstrategien.

.. Verhandlungsziele und
Strategien sind sehr situati-
onsabhingig®, sagt Talab.
Daher konne eine General-
formel nicht generell ziel-
fiihrend sein. Talab schligt
vor, eine Art Verhandlungs-
geriist aus erfolgreichen
Verhandlungen fiir die Stra-
tegie zu wiihlen und in die
eigenen Uberlegungen in
der Situation einzubeziehen.

Stefan Amin Talab: Der
Verhandlungsmeister — hin-
ter den Kulissen; Comeon-
Verlag, Wien, 2007;
www.derverhandlungsmeis-
ter.de

Lange Schatten

In seinem
vierten Fall be-
schiftigt Kom-
missar Laurenti
eine Minnerlei-
che, die in ei-
nem abgelegenen Tal gefun-
den wird. Man findet
schnell heraus, dass sich der
Mann kurz vor seinem Tod
mit der jungen Australierin
Mia getroffen hat. Diese
kiimmert sich um eine Erb-
schaft ihrer Eltern, die eine
Lagerhalle von Diego de
Henriquez geerbt haben.
Der Adelige ist vor Jahren
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